AKUNTANSI
PERUSAHAAN DAGANG

ARNI PURWANTI, SE., MM




Definisi Perusahaan Dagang

Perusahaan  yang membel
barang untuk tujuan menjualnya

kembali  fanpa mengubah
bentuk atau sifat barang secara
oberarti.

—— Wibowo dan Abubakar Arif ----




Karakteristik Perusahaan Dagang

1. Memperoleh laba dengan jalan menjual barang

dagangan yang melebihi harga pokok penjualan

dan bilaya penualan, sehingga  sumber

pendapatan utama perusahaan dagang adalah
ndapatan penjualan.

Membeli barang untuk tujuan menjualnya kembali
fanpa mengubah bentuk atau sifat barang secaro
berarti.

. Barang dagangan berupa barang konsumsi atau
barang produksi dan bahan baku untuk produksi.




Karakteristik Perusahaan Dagang

4. Kegiatan perusahaan ini terutama adalah
pembelian dan penjualan barang berwujud fisik

dengan spesifikasi (berat, volume, atau ukuran
Istk l[ainnya) yang jelas.

Adanya barang dagangan yang menimbulkan
POs beban operasi yang disebut harga pokok
penjualan dan biasanya beban ini merupakan

porsi yang cukup besar dibandingkan dengan
seluruh beban yang terjadi.




Karakteristik Perusahaan Dagang

6. Siklus operasi perusahaan dagang

Menerima Kas Membeli Persediaan

Barang
diterima

[[ele]lgle]n
Dikirimkan

Penagihan

Penjualan Kredit Penjualan Persediaa

Persediaan
Barang
Dagangan

Piutang
Usaha




Perbedaan perusahaan dagang dan
perusahaan jasa

Wujud Barang Berwujud Non Fisik Berwujud Fisik

Akun dalam - Tidak terdapat akun Persediaan - Akun Persediaan Barang

Laporan Barang Dagang (Neraca) Dagangan (Neraca)

Keuangan - Tidak terdapat akun Beban Pokok - Akun Beban Pokok Penjualan
Penjualan (Laporan Laba Rugi) (Laporan Laba Rugi)

Siklus Operasi

Tagihan Barang
Dikirimkan diterima

Tagihan Ho_sil
Dikirimkan Pekerjaan

: Persediaan
Piutang Piutang Barang Barang
Usaha Usaha Dikirim Dagangan




Perbedaan perusahaan dagang dan
perusahaan jasa

Kegiatan
Utama

Persediaan

Penentuan
Harga pokok

oarang
\

barang dagangan
dari pemasok

Memiliki persediaan
barang jadi

Relatif Mudah

Membeli dan menjual Memberikan jasa

kepada pengguna
jasa

Tidak memiliki
persediaan barang
jadi

Tidak perlu

menenftukan harga
pokok barang



AKTIVITAS UTAMA
PERUSAHAAN DAGANG

Pembelian (barang dagangan)
= Transaksi Pembelian

Mengeluarkan uang
= Transaksi Pengeluaran Kas (Pembayaran)

Penjualan (barang dagangan)
- Transaksi Penjualan

Penerimaan uang
" Transaksi Penerimaan Kas



SIKLUS AKUNTANSI
PERUSAHAAN DAGANG

Siklus akuntansi untuk perusahaan dagang mirip
dengan sikius untuk perusahaan jasa

Perusahaan dagang akan mengalami penciutan
persediaan, yang harus dicatat

Ayat jurnal penyesuaian yang biasanya dibuat
adalah mendebit Harga Pokok Penjualan dan
mengkredit Persediaan Barang Dagang atas
jumliah penciutan tersebut

Neraca bisa disiapkan dalam bentuk akun atau
dalam bentuk laporan

Persediaan barang dagang harus dilaporkan
sebagai aktiva lancar



BAGAN AKUN UNTUK
PERUSAHAAN DAGANG

- Lebih kompleks dibanding bagan akun untuk
perusahaan jasa

« AkKun untuk perusahaan dagang mencakup:
— Penjualan
— Diskon Penjualan
— Retur dan Potongan Penjualan
— Harga Pokok Penjualan
— Persediaan Barang Dagang




Akun-akun Khusus Untuk
Perusahaan Dagang

Penjualan

Potongan penjualan

Retur penjualan

Beban angkut penjualan
Harga Pokok Penjualan
Pembelian

Potongan pembelian

Beban angkut pembelian
Retur pembelian

Persediaan barang dagangan




DEFINISI
AKUN PERUSAHAAN DAGANG




AKUN-AKUN PERUSAHAAN DAGANG

« Akun Pembelian adalah akun yang hanya
digunakan untuk menampung aktivitas pembelian
barang dagangan perusahaan.

« Akun Penjualan adalah akun yang hanya
digunakan untuk menampung penjualan barang
dagangan perusahaan.

« Akun Persediaan adalah untuk menunjukkan
jumlah barang dagangan yang dimiliki

cou perusahaan pada awal atau akhir periode

a akuntansi tertentu.




AKUN-AKUN PERUSAHAAN DAGANG

Harga Pokok Penjualan (HPP) digunakan untuk
menampung harga pokok/harga beli barang
yang dijual di dalam suatu periode akuntansi.

Akun Potongan Penjualan/Potongan Tunai
digunakan untuk menampung jumlah diskon
atau pengurangan yang diberikan oleh pihak
penjual kepada pelanggannya, karena telah
membayar secara tunai atau dalam waktu yang
telah ditentukan.



AKUN-AKUN PERUSAHAAN DAGANG

- Akun Retur Penjualan digunakan untuk
menampung sejumlah barang yang telah
dijual tetapi dikembalikan lagi oleh pihak
pembeli karena ada ketidak sesuaian
pesanan.

- Akun Potongan Pembelian digunakan
untuk menampung sejumliah diskon yang
diberikan yang telah diberikan oleh pihak
produsen/supplier kepada pihak pembeli
karena telah membayar secara tunai atau
a dalam waktu yang ditetapkan.




AKUN-AKUN PERUSAHAAN DAGANG

- Beban Pemasaran digunakan untuk
menampung keseluruhan beban yang
dikeluarkan perusahaan untuk menjual dan
mendistribusikan barang dagangannya
hingga sampai ke tangan konsumen.

'« Contoh Akun Beban Pemasaran....
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Beban Pemasaran

Gaji staf administrasi
penjualan.

Gaji dan komisi
wiraniaga.

Gaji manajer pemasaran
BEeban iklan

Beban pelatihan
wiraniaga.

Beban telepon kantor
pemasaran

Beban listrik kantor
pemasaran

Beban depresiasi kantor
pemasaran.

BEeban depresiasi
kendaraan pemasaran.

10.

11.
12.
13.
14.
15.

16.
17.

Beban alat tulis dan
cetak kantor pemasaran

Beban korespondensi
Beban angkut
Contoh barang gratis
BEeban gudang

Beban pengepakan dan
pengiriman
Beban penagihan

Macam-macam Beban
pemasaran



AKUN-AKUN PERUSAHAAN DAGANG

Beban Administrasi dan Umum digunakan
untuk menampung keseluruhan beban operasi

kantor guna perencanaan dan pengendalian
secara umum.

Contoh Akun Beban Administrasi dan Umum....



Beban Administrasi & Umum

Gaji staf administrasi

Gaji manajer dan direktur

Beban sewa (kantor, kendaraan, dsb)

BEeban urusan hukum

Beban korespondensi

Beban telepon kantor administrasi

Beban listrik kantor administrasi

Beban bunga kredit

Beban alat tulis dan cetak kantor administrasi
1ﬂ Beban depresiasi gedung kantor administrasi
11. Beban depresiasi kendaraan

12. Macam-macam beban administrasi dan umum
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Rincian Elemen Biava

» Harga Pokok Penjualan (cost of goods sold)
* Biaya penjualan/pemasaran (selling/marketing
exepenses)

* Biaya administratit/umum (administrative/
general expenses)




